
PRÉREQUIS

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Commerciaux

PUBLIC CIBLE

• Maîtriser les outils informatiques de base

(pack office, recherche en ligne…)

Programme 

INTRA :  2 500 € HT SUR MESURE : nous contacter

• 1 jour (7 heures)

DURÉE DE LA FORMATION 

Version du 15/04/2024

Vente

• Comprendre les fondements de l'intelligence artificielle et ses applications concrètes

dans le secteur commercial.

• Maîtriser l'art d'automatiser l'identification des leads, réduire les tâches chronophages et

personnaliser sa prospection.

• Intégrer l'IA dans votre stratégie commerciale pour stimuler ses ventes

• Les Fondations de l'IA

o Initiez-vous aux concepts clés de l'intelligence artificielle, repérez l'IA dans votre vie de tous les jours.

o Comprenez les mécanismes de l'IA générative, avec un focus sur ChatGPT.

o Explorez les atouts et les limites de l'IA dans la création et le contrôle de contenu pour la prospection.

o Maîtriser le Prompting : Découvrez l'art d'écrire un prompt efficace.

• Attirer de Nouveaux Prospects

o Libérez votre créativité pour séduire de nouveaux prospects

o Créez un email de prospection sur mesure à partir d'un profil LinkedIn, rédigez un email de prospection

personnalisé avec l'IA en seulement 1 minute

• Booster sa Performance Commerciale grâce à l’IA

o Profilage Intelligent : Élaborez un profil détaillé de votre prospect avant le rendez-vous, concevez un persona de

votre prospect avec l'aide de l'IA.

o Détectez les faiblesses de vos concurrents à partir des avis clients et de leur page "À propos de nous« , créez une

fiche concurrentielle percutante.

o Utilisez l'IA pour transformer votre modèle en une présentation captivante.

o Produisez une présentation automatisée avec Gamma AI à partir de votre modèle d'offre.

o Construisez un argumentaire pertinent pour votre prospect tout en anticipant ses objections, élaborez un

argumentaire personnalisé et préparez des réponses aux objections.

o Rédigez un email de compte-rendu ou de suivi de rendez-vous percutant.

• Élaborer une Stratégie IA pour Propulser les Ventes

o Plongez dans vos données commerciales pour déceler des pistes d'amélioration grâce à l'IA.

o Développez une stratégie IA de vente qui s'harmonise avec vos objectifs commerciaux.

o Familiarisez-vous avec le cadre juridique et éthique de l'utilisation de l'IA.

o Créez votre plan d'action pour booster les ventes sous forme de diagramme de Gantt avec Trello.
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CONTACT

First Group spark, 63, avenue de Villiers 75017 Paris Mail : contact@firstgroup.fr 

Lien direct accessible depuis le site internet de l’organisme de formation : 

https://www.firstgroup.fr

MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

• Exposés théoriques réalisés par notre formateur

• Apport d'expériences de notre formateur

• Travaux en sous-groupes et mise en situation.

• Echanges et retours d'expérience entre les participants.

• Exercices et ateliers d'application permettant aux stagiaires et au formateur d'évaluer les 

progrès individuels et collectifs.

• Questionnaire d’auto-positionnement en amont de la formation 

• Evaluations formatives tout au long de la formation (quiz, mise en situation...)

• Questionnaire de satisfaction à la fin de la formation

• Intervenant expert en efficacité commerciale et usage des IA

PROFIL DE L’INTERVENANT

MODALITÉS D’ÉVALUATION ET DE VALIDATION DE LA FORMATION

REFERENT HANDICAP

• Pour toute inscription de personnes en situation de handicap, il convient de nous prévenir 

de manière à étudier l’aménagement de la formation.

• Le référent handicap est Léa Ménager, 07 62 50 71 95 - lea.menager@firstgroup.fr

NIVEAU DE PERFORMANCE

• Nombre de stagiaires ayant suivi la formation en 2023 : NA

• Taux d’assiduité : NA

• Taux de satisfaction des stagiaires : NA

VenteDévelopper ses ventes avec l’Intelligence Artificielle (IA)

Réf. #V009

mailto:lea.menager@firstgroup.fr

	Section par défaut
	Diapositive 1
	Diapositive 2
	Diapositive 3
	Diapositive 4
	Diapositive 5
	Diapositive 6
	Diapositive 7
	Diapositive 8
	Diapositive 9
	Diapositive 10
	Diapositive 11
	Diapositive 12
	Diapositive 13
	Diapositive 14
	Diapositive 15
	Diapositive 16
	Diapositive 17
	Diapositive 18
	Diapositive 19
	Diapositive 20
	Diapositive 21
	Diapositive 22
	Diapositive 23
	Diapositive 24
	Diapositive 25
	Diapositive 26
	Diapositive 27
	Diapositive 28
	Diapositive 29
	Diapositive 30
	Diapositive 31
	Diapositive 32
	Diapositive 33
	Diapositive 34
	Diapositive 35
	Diapositive 36
	Diapositive 37
	Diapositive 38
	Diapositive 39
	Diapositive 40
	Diapositive 41
	Diapositive 42
	Diapositive 43
	Diapositive 44
	Diapositive 45
	Diapositive 46
	Diapositive 47
	Diapositive 48
	Diapositive 49
	Diapositive 50
	Diapositive 51
	Diapositive 52
	Diapositive 53
	Diapositive 54
	Diapositive 55
	Diapositive 56
	Diapositive 57
	Diapositive 58
	Diapositive 59
	Diapositive 60
	Diapositive 61
	Diapositive 62
	Diapositive 63
	Diapositive 64
	Diapositive 65
	Diapositive 66
	Diapositive 67
	Diapositive 68
	Diapositive 69
	Diapositive 70
	Diapositive 71
	Diapositive 72
	Diapositive 73
	Diapositive 74
	Diapositive 75
	Diapositive 76
	Diapositive 77
	Diapositive 78
	Diapositive 79
	Diapositive 80
	Diapositive 81
	Diapositive 82
	Diapositive 83
	Diapositive 84
	Diapositive 85
	Diapositive 86
	Diapositive 87
	Diapositive 88
	Diapositive 89
	Diapositive 90
	Diapositive 91
	Diapositive 92
	Diapositive 93
	Diapositive 94
	Diapositive 95
	Diapositive 96
	Diapositive 97
	Diapositive 98
	Diapositive 99
	Diapositive 100
	Diapositive 101
	Diapositive 102
	Diapositive 103
	Diapositive 104
	Diapositive 105
	Diapositive 106
	Diapositive 107
	Diapositive 108
	Diapositive 109
	Diapositive 110
	Diapositive 111
	Diapositive 112
	Diapositive 113
	Diapositive 114
	Diapositive 115
	Diapositive 116
	Diapositive 117
	Diapositive 118
	Diapositive 119
	Diapositive 120
	Diapositive 121
	Diapositive 122
	Diapositive 123
	Diapositive 124
	Diapositive 125
	Diapositive 126
	Diapositive 127
	Diapositive 128
	Diapositive 129
	Diapositive 130
	Diapositive 131
	Diapositive 132
	Diapositive 133
	Diapositive 134
	Diapositive 135
	Diapositive 136
	Diapositive 137
	Diapositive 138
	Diapositive 139
	Diapositive 140
	Diapositive 141
	Diapositive 142
	Diapositive 143
	Diapositive 144
	Diapositive 145
	Diapositive 146
	Diapositive 147
	Diapositive 148
	Diapositive 149
	Diapositive 150
	Diapositive 151
	Diapositive 152
	Diapositive 153
	Diapositive 154
	Diapositive 155
	Diapositive 156
	Diapositive 157
	Diapositive 158
	Diapositive 159
	Diapositive 160
	Diapositive 161
	Diapositive 162
	Diapositive 163
	Diapositive 164
	Diapositive 165
	Diapositive 166
	Diapositive 167
	Diapositive 168
	Diapositive 169
	Diapositive 170
	Diapositive 171
	Diapositive 172
	Diapositive 173
	Diapositive 174
	Diapositive 175
	Diapositive 176
	Diapositive 177
	Diapositive 178
	Diapositive 179
	Diapositive 180
	Diapositive 181
	Diapositive 182
	Diapositive 183
	Diapositive 184
	Diapositive 185
	Diapositive 186
	Diapositive 187
	Diapositive 188
	Diapositive 189
	Diapositive 190
	Diapositive 191
	Diapositive 192
	Diapositive 193
	Diapositive 194
	Diapositive 195
	Diapositive 196
	Diapositive 197
	Diapositive 198
	Diapositive 199
	Diapositive 200
	Diapositive 201
	Diapositive 202
	Diapositive 203
	Diapositive 204
	Diapositive 205
	Diapositive 206
	Diapositive 207
	Diapositive 208
	Diapositive 209
	Diapositive 210
	Diapositive 211
	Diapositive 212
	Diapositive 213
	Diapositive 214
	Diapositive 215
	Diapositive 216
	Diapositive 217
	Diapositive 218
	Diapositive 219
	Diapositive 220
	Diapositive 221
	Diapositive 222
	Diapositive 223
	Diapositive 224
	Diapositive 225
	Diapositive 226
	Diapositive 227
	Diapositive 228
	Diapositive 229
	Diapositive 230
	Diapositive 231
	Diapositive 232
	Diapositive 233
	Diapositive 234
	Diapositive 235
	Diapositive 236
	Diapositive 237
	Diapositive 238
	Diapositive 239
	Diapositive 240
	Diapositive 241
	Diapositive 242
	Diapositive 243
	Diapositive 244
	Diapositive 245
	Diapositive 246
	Diapositive 247
	Diapositive 248
	Diapositive 249
	Diapositive 250
	Diapositive 251
	Diapositive 252
	Diapositive 253
	Diapositive 254
	Diapositive 255
	Diapositive 256
	Diapositive 257
	Diapositive 258
	Diapositive 259
	Diapositive 260
	Diapositive 261
	Diapositive 262
	Diapositive 263
	Diapositive 264
	Diapositive 265
	Diapositive 266
	Diapositive 267
	Diapositive 268
	Diapositive 269
	Diapositive 270
	Diapositive 271
	Diapositive 272
	Diapositive 273
	Diapositive 274
	Diapositive 275
	Diapositive 276
	Diapositive 277
	Diapositive 278
	Diapositive 279
	Diapositive 280
	Diapositive 281
	Diapositive 282
	Diapositive 283
	Diapositive 284
	Diapositive 285
	Diapositive 286
	Diapositive 287
	Diapositive 288
	Diapositive 289
	Diapositive 290
	Diapositive 291




